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Nueva inversion » uss1MILLON PARA UNA FIRMA QUE QUIERE AMPLIAR SUS MERCADOS

Actualizacion. El software desarrollado 100% en Uruguay por CPG Soft, destinado a fabricantes y distribuidores de
productos de consumo masivo, presentara opciones de entrenamiento y aprendizaje virtual para masificar su uso

Prospéritas sigue apoyando
a tecnologicas locales

Por Adriana Trinidad
atrinidad@observador.com.uy

rospéritas Capital Partners

concretard una nueva

inversion, esta vez de

US$ 1 millén, para apoyar
a CPG Soft, una empresa de soft-
ware uruguaya, especializada en el
desarrollo de aplicaciones para la
gestion de ventas, distribucién y
logistica, que lleva mds de 20 afios
en el negocio.

A partir de la inyeccién de capi-
tal proveniente del Fondo de
Inversion, CPG Soft incrementara
la oferta de productos y pisard el
acelerador en lo que es su proceso
de internacionalizacién en la regién
y el mundo. El producto estrella de
CPG Soft es un software de “clase

Las herramientas
usadas en el desa-
rrollo del software
favorecen la cons-
tante actualizacion

mundial”, destinado a apoyar los
procesos de gestion de fabricantes
y distribuidores de productos de
consumo masivo, en especial pere-
cederos y de industrias de sectores
como bebidas, alimentos en gene-
ral, agroindustrias, farmacéutica,
snacks, y lacteos, entre otros.
Dada la complejidad que ha
ganado a nivel mundial el mercado
de productos masivos, hoy las
empresas fabricantes y distribuido-
ras buscan soluciones para resolver
los problemas de logistica incorpo-
rando tecnologias de informacién
que apuntan a bajar costos y mejo-
rar la gestion comercial. En este con-

EQUIPO. Representantes de Prospéritas y CPG trabajaron codo a codo por mas de un afio

texto, y segun explicé a Café ¢~
Negocios el presidente de CPG Soft,
Fernando Lazcano, en el transcur-
so del proceso de distribucién y
venta de los productos ocurren un
sinfin de acontecimientos impor-
tantes que el software permite man-
tener bajo control. “Esta tecnologia
le asegura a los proveedores que
mantendrén el control sobre lo que
pasa en el mercado con su produc-
to y lo que ocurre en el punto de
venta, les da elementos para actuar
durante todo ese proceso transac-
cional de modo de poder sacar el
mejor provecho”, subray6 Lazcano.

Conocedor del software desde

sus primeras versiones, uno de los
socios de Prosperitas, Ruben
Ordoqui, sostuvo que aquellas
compaiifas que hoy no cuenten con
un producto de esta naturaleza,
“van a dejar parte del valor su pro-
ducto en el mercado y se lo llevara
otro actor”. Asimismo, destacé
que el uso del software favorece la
toma de decisiones al brindar infor-
macion que permite bajar costos
operativos y mantener el control
sobre el producto en el punto de
venta.

EVOLUCION
Ordoqui también senald la capa-

cidad del software para “dialogar”
con los sistemas contables y finan-
cieros dado que, por lo general, “las
fechas de entrega estdn relaciona-
das con las fechas de las facturas,
estas con el plazo de pago, este con
la cobranza, la cobranza con el flu-
jo de fondos, etcétera”.

CPG también desarrollo lo que
Lazcano definié como la optimiza-
ci6én de depositos, es decir que a
partir de introducirse en las empre-
sas en varias direcciones, permite
desarrollar una gestion moderna a
las fabricantes de productos de con-
sumo masivo, mas alld de las
dimensiones que ésta tenga.

ELDATO

En 2003 CPG
Soft realizé una
version de la
aplicacion del
software en
modalidad

full web

lacifra

20

son los afos
que tiene el
software de
CPG, que al dia
de hoy acumu-
la varias
actualizaciones

En cuanto a las posibilidades de
acceso al software, Lazcano sostuvo
que una de las virtudes del mismo
es que por su costo y formas de
comercializacion, permite acortar
la brecha entre empresas grandes
y chicas. El software se puede adqui-
rir mediante la compra de una
licencia de uso cuyo valor varia
segtn la complejidad del sistema
requerido y parte de los US$ 50.000,
o a través de su compra como soft-
ware as a service por menos de
US$1.000. En este caso se deberd
pagar un fee sobre la facturacién
cuyo valor no supera el costo de
una factura de ANTEL o UTE.

hasta donde

lleguen tus proyectos
llega tu banco

& Santander

vy ey 1

Ei VaioR BI L& [BEAS



